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Presseinformation 
 
lead and sale GmbH unterstützt Deutschlands größten 
Ökostromanbieter LichtBlick bei der bundesweiten Vermarktung im 
Lebensmitteleinzelhandel 
 
Gemeinsam mit dem Team der LichtBlick AG hat die auf Vertrieb und Marketing in der 
Energiewirtschaft und Telekommunikation spezialisierte Unternehmensberatung lead and 
sale GmbH ein Strom-Mitnahmeprodukt entwickelt und die Vermarktung über den 
Lebensmitteleinzelhandel aufgebaut. Gegen eine geringe Schutzgebühr kauft der Kunde 
das LichtBlick-Ökostrompaket und aktiviert es telefonisch, im Internet oder per Post. Als 
zusätzlichen Einkaufsvorteil erhält jeder Neukunde bei Abschluss des Stromvertrages über 
dm eine dm-Geschenkkarte im Wert von 50 Euro.  
Nach einem erfolgreichen Markttest in 2010 startete Ende März dm Drogeriemarkt mit der 
Vermarktung in seinen 1.200 Filialen, dabei haben sich in der ersten Woche bereits fast 
700 Kunden für das LichtBlick-Ökostrompaket entschieden.  
 
„Die Entwicklung neuer Produkte und deren Vermarktung ist unsere Kernkompetenz.“ so 
der Geschäftsführer von lead and sale Volker Plocher.  
 
„LichtBlick und dm sind als nachhaltige Unternehmen ideale Partner für die Vermarktung 
von Ökostrom. Wir freuen uns sehr, dass diese Kooperation mit Unterstützung von lead 
and sale zustande gekommen ist“, so LichtBlick-Sprecher Ralph Kampwirth. 
 
Kurzprofil lead and sale GmbH 

Die im hessischen Rosbach ansässige lead and sale GmbH wurde 2003 von Volker Plocher gegründet. Spezialisiert 
auf die Branchen Telekommunikation und Energiewirtschaft unterstützen wir unsere Kunden nicht nur bei der 
Entwicklung der Strategien sondern setzten diese im Gegensatz zu vielen anderen Beratungen auch operativ – als 
Interimsmanager um.  
  
Namhafte Kunden aus der Telekommunikations- und Energiebranche haben uns bereits Ihr Vertrauen geschenkt.  
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